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サ
ロ
ン
で
は
、
お
客
さ
ま
に
よ
り
よ
い
結

果
を
出
し
て
い
た
だ
く
た
め
に
、
店
販
用
の

化
粧
品
や
サ
プ
リ
メ
ン
ト
な
ど
の
仕
入
れ
を

さ
れ
て
い
る
は
ず
で
す
。
し
か
し
、
売
れ
な

い
施
術
者
は
商
品
を
買
っ
て
い
た
だ
き
た
い

の
に
、
そ
の
商
品
の
話
を
し
な
い
。
そ
し

て
、
話
し
た
と
し
て
も
、
売
り
つ
け
ら
れ
た

と
思
わ
れ
た
く
な
い
の
で
、
売
る
こ
と
を
隠

し
な
が
ら
説
明
す
る
。
何
か
悪
い
こ
と
を
し

て
い
る
か
の
よ
う
に
、
よ
そ
よ
そ
し
く
話
を

す
る
。
こ
の
よ
う
な
接
客
で
は
決
し
て
売
れ

法則

繁
盛
サ
ロ
ン
の
秘
密
は
、施
術
の
技
術
や
セ
ラ
ピ
ス
ト
の
人
柄
、熱
意
だ
け
に
あ
る
の
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。

「
ど
う
し
た
ら
買
い
た
く
な
る
の
か
、な
ど
の
お
客
さ
ま
の
心
理
を
理
解
し
、そ
れ
に
基
づ
い
た
接
客
を
し
て
い
る
か
ら
」と
話
す
の
は
、

サ
ロ
ン
経
営
の
コ
ン
サ
ル
ティ
ン
グ
や
美
容
セ
ミ
ナ
ー
で
活
躍
す
る
小
野
浩
二
さ
ん
。そ
れ
で
は
、顧
客
心
理
を
学
び
、接
客
ス
キ
ル
を
磨
く
た
め
に
は
、

ど
う
す
れ
ば
よ
い
の
で
し
ょ
う
か
。４
月
下
旬
に
書
籍『
お
客
様
の「
喜
び
」「
納
得
」「
満
足
」を
1
2
0
%
引
き
出
す 

接
客・会
話
５
つ
の
魔
法
』を

上
梓
し
た
小
野
さ
ん
が
、今
日
か
ら
使
え
る
実
践
的
な
例
を
交
え
な
が
ら「
売
れ
る
た
め
の
法
則
」に
つ
い
て
解
説
し
ま
す
。

「
５
つ
の
法
則
」

お
客
さ
ま
の
信
頼
と

満
足
を
引
き
出
す

小
野
浩
二 
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繁
盛
サ
ロ
ン
の
秘
密
は
接
客
と
会
話
術
に
ア
リ
！

サ
ロ
ン
で
使
え
る〝
売
れ
る
〟心
理
学

商
品
は
店
の
た
め
に

あ
る
の
で
は
な
い
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